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Decisiones estratégicas

para una operacion mas eficiente. —
Asociacién de Dirigentes de Marketing del Uruguay. Departamento de Capacitacién Empresarial. @098 788 999 / 2902 5611* / Paraguay 1267. Montevideo. Uruguay.
Fecha Duracion Diay Hora £ Formato
Del 01/04/27 80 horas Jueves 4 Virtual
al 04/11/27 32 clases 19:00a21:30 h

TECNICO EN COMPRAS & LOGISTICA

la. Edicion 2027 — Virtual

Objetivos

Definir en el ambito empresarial actual la incidencia de la gestion eficiente de las compras, el
almacenamiento y la distribucién fisica de bienes.

Proporcionar las herramientas necesarias para el desarrollo de actividades gerenciales que contribuyan al
mejoramiento de la rentabilidad de los negocios. Ofrecer a los participantes elementos que faciliten la

decisién estratégica en la gestion de los suministros, permitiendo generar ventajas competitivas sostenibles.
¢A quién estadirigido?

Encargados y responsables de compras de todo tipo de empresa, encargados y responsables de almacenes,
logistica o suministro de empresas chicas, medianas o grandes, emprendedores, comerciantes y a toda

aquella persona con responsabilidad en las decisiones de suministros y distribucion.
Metodologia

Clases virtuales en vivo para teoria y conceptos.

& Enfoque participativo: ejercicios, role playing, coaching grupal y analisis de situaciones reales.

Perfil del egresado

v Los participantes alcanzaran una excelente comprension de los desafios actuales en las empresas y

obtendran herramientas para mejorar y profesionalizar las areas de suministros y distribucion.
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v' Podran disefiar e implementar una estrategia de compras adecuada a los objetivos de la Empresa.

v' Permitird tomar decisiones que involucren el agregado de valor a lo largo de toda la cadena de
suministro.

v' Lograra liderar equipos de trabajo con alta motivacion, orientados a resultados y desarrollara las
competencias necesarias y significativas para lograr la mejor gestién de sus equipos.

v' Los egresados de este programa podran aplicar todas las técnicas tanto en desarrollo de planes de
compra y distribucién para productos y/o servicios, ademas de poder gestionar exitosamente la Cadena

de Suministros
Programa

1. Gestion Logistica— 6 clases /15 horas
Comprender el Concepto Logistico en cuanto a sus cometidos y alcance, identificando a los diferentes
actores que componen la cadena logistica y como estos impactan en la misma.

Identificar como la Logistica con sus diferentes actividades, agrega valor al cliente.
Docente: Jorge Urrutia

2. Gestion de Compras — 4 clases / 10 horas
Este mddulo brinda una completa formacion en Compras, que abarca la tarea de blsqueda, negociacion,
seleccién y control de fuentes externas de materiales y servicios que una empresa necesita para el

cumplimiento de sus objetivos.
Docente: Jorge Urrutia
3. Stock e Inventarios — 6 clases / 15 horas

Proporcionar al participante los conocimientos necesarios para que desarrolle competencias relacionadas
con la gestién de inventarios, con énfasis en el flujo y manejo de la informacion, analisis de desviaciones y
acciones correctivas y preventivas para contribuir a la satisfaccion del cliente, bajo un enfoque sistémico

de procesos.

Docente: Nicolas Martinez
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4. Negociaciéon Efectiva — 4 clases / 10 horas
Introduccién a las herramientas de negociacién de la metodologia Ganar/Ganar del Harvard. Aprenderan a
incorporar herramientas probadas y exitosas de Negociacion para poder enfrentar situaciones diferentes

con proveedores y vendedores
Docente: Marcelo Barzelli

5. Distribucion y Ultima Milla — 4 clases / 10 horas
Picking, Packing y Expedicion. Canales de Distribucion. Gestion de la Distribucion. Gestion del Transporte.
Modos de Transporte (Carretero y Ferroviario). Ultima Milla. Ruteo de Vehiculos. Transporte 4.0. Movilidad

Sostenible

Docente: Nicolas Martinez

6. Costos —4 Clases /10 horas
El médulo brindara los conocimientos y la practica de herramientas con el fin de que los participantes
conozcan todos los aspectos de un buen sistema de costos para poder rentabilizar el sector y no cometer

errores a la hora de fijar precios.

Docente: Daniele Bellizia

7. Comercio Internacional — 4 Clases / 10 horas

Comprender el funcionamiento completo de la operativa de Comercio Exterior, sabiendo identificar los
derechos y responsabilidades de los agentes intervinientes en el proceso de abastecimiento, con miras a
poder participar de una manera activa en la mejora continua de la empresa y generar nuevas

oportunidades de negocio.

Docente: Jorge Urrutia

Evaluacioén Final: al finalizar el curso se habilitara una instancia evaluatoria en formato Mdaltiple

Opcidn sobre todos los temas vistos en el mismo
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Cronograma

TECNICO EN COMPRAS Y LOGISTICA - Jueves de 19 a 21:30 horas

@098 788 999 / 2902 5611* / Paraguay 1267. Montevideo. Uruguay.

MATERIA DOCENTE CLASES FECHAS
Gestion Logistica Jorge Urrutia 6 01/04/2027 08/04/2027 15/04/2027
22/04/2027 29/04/2027 06/05/2027
c Gestién de Compras Jorge Urrutia 4 13/05/2027 20/05/2027 27/05/2027 03/06/2027
:8 Stock e Inventarios Jorge Urrutia 6 10/06/2027 17/06/2027 24/06/2027
E 1/7/2027 08/07/2027 15/07/2027
°, Distribucion y UM Jorge Urrutia 4 22/07/2027 29/7/2027 5/8/2027 12/8/2027
Negociacion Efectiva Marcelo Barzelli 4 19/8/2027 26/8/2027 2/9/2027 9/9/2027
Costos Daniele Bellizia 4 16/9/2027 23/9/2027 30/9/2027 7/10/2027
Comercio Internacional Nicolas Martinez 4 14/7/2027 21/10/2027 28/10/2027 4/11/2027
32

El Departamento de Formacion Empresarial de ADM, se reserva el derecho modificar el orden y fecha del
cronograma, asi como los docentes responsables de cada médulo si fuera necesario. La adjudicacion de
docentes a los distintos Mddulos y el orden de los moédulos es responsabilidad de la Coordinacién del
Departamento de Formacion de ADM y puede variar segun la disponibilidad de los integrantes del equipo
al momento del respectivo dictado.

Coordinador Académico: Mag. Eduardo Rios Sapia

th Bonificaciones por inscripcién temprana y convenios empresariales.
%’ Las empresas pueden acceder a un subsidio INEFOP de hasta un 85%* en este curso.
*Sujeto a condiciones y aprobacién por parte de INEFOP

¥+ No te quedes afuera de esta experiencia transformadora.
¥ Cupos limitados — Inscribete hoy mismo.



